Priloha €. 1 k Ziadosti o zaloZenie spin-off spolo¢nosti

Podnikatel'sky plan spin-off spolocnosti

1. Zhrnutie

Dévody, preco je zaloZenie spin-off spolo¢nosti najvhodnejSou formou komercializacie
Ciel spolocnosti (napr. ucel /odlisnost na trhu/sektor)

Zhrnutie vizie rozvoja spolo¢nosti(na 5 rokov)

Zhrnutie kldcovych aspektov spin-off spolo¢nosti a dékazy (fakty) poukazujice na jej
Uspesné presadenie na trhu

2. Struktura spoloénosti

Rozdelenie kmeriového kapitalu
Zamestnanci spolo¢nosti a ich pozicia
Kld¢ové aktiva potrebné na fungovanie spin-off spolo¢nosti

3. Poskytovana sluzba a/alebo produkt

Vynimocnost ponuky — ¢im sa odliSuje od existujucich podobnych produktov alebo
sluzieb na trhu

Udrzatelna konkurenéna vyhoda — ¢o zamedzi konkurencii vas dobehnut

Zoznam vyhod a nevyhod produktu alebo sluzby

Zoznam minimalnych poZiadaviek/parametrov trhu na dany produkt alebo sluzbu
Doteraz nedorieSené technické otazky

4. Marketing

Co mobze byt inicidtorom zmeny pre dany produkt alebo sluzbu

Naklady na uplatnenie produktu alebo sluzby na trhu (napr. testovanie, konkurencia)
SWOT analyza (Silné stranky, slabé stranky, prilezitosti, hrozby)

Porovnanie s konkurenciou

Aka odozva konkurencie sa o¢akava a ako sa jej bude celit ?

Cesta na trh — postup krokov

Cielovy trhovy segment

Zelany podiel na trhu a odhad velkosti potencidlneho trhu pre dany produkt/sluzbu
Cielovy geograficky segment trhu

Klucovi potencialni klienti a ich pripadna spatna vazba na sluzbu/produkt
Potenciadlna planovana cena produktu/sluzby

Porovnanie planovanej ceny s konkurenciou , dévody ak je medzi cenami rozdiel
Predpokladany objem predaja a hodnota pocas prvych 5 rokov podnikania

Popis idealnej situacie, keby sa vSetko vyvijalo vo vas prospech

Popis najhorsej moznej situacie

Exit stratégia

Co v pripade netspechu

Co v pripade Uspechu — predaj vaciej spolo¢nosti ?



5. Dusevné vlastnictvo (DV)

e Potvrdte vlastnictvo a uvedte akékolvek problémy
e Potvrdte, Ze neporusujete prava inych
e Naclrtnite stratégiu vyuzitia DV
e Ktoré aspekty budu patentované a ktoré budu registrované ako obchodné tajomstvo ?
e Akd ind ochrana DV je vhodna (napr. registracia dizajnu, autorskych prav atd')
e Uvedte zoznam predmetov DV, ktorym bola udelend ochrana a zoznam Ziadosti
o ochranu DV spolu s uvedenim krajin a hlavnych narokov.

6. Vyroba

e MOdze byt produkt vyrobeny vyuzitim existujucich prostriedkov ?

e Nacrtnite plany na vyrobu produktu

e Uvedte zoznam potrebnych materialov, zariadeni, ich doddvatelov, ceny a ¢asu
dodania

o Specifikujte, ktoré aspekty vyroby mozu byt outsourcované/zadané subdodavatelovi

e Madte dohodnuté dodavatelské vztahy ?

e Uvedte mozné problémy, da sa spolahnut na jedného doddvatela alebo je ich
potrebnych viacero ?

7. Finanéné udaje
e Nacrtnite plan na ziskanie potrebnych prostriedkov
e Do akého ¢asu od zaloZenia spolo¢nosti predpokladate zacat predaj ?
e Ako bude spolo¢nost financovana do tohto c¢asu ?
e Poskytnite Cash Flow s uvedenim prijmov a vydavkov na prvé 3 roky prevadzky
spolocnosti spolu s predpokladmi.

8. Analyza rizik
e Uvedte neistoty alebo rizikd s tym, ako je mozné ich riesit, redukovat, predovsetkym
tie najskodlivejsie
e Bude potrebné realizovat/ziskat: testovanie, schvalovanie, klinické testy, exportné
licencie, atd. ?

9. Dlhodoba vizia - vo vztahu k:
e Trhu a podielu na trhu
Objemu predaja, hodnote a zisku
Geografickym lokalitam
Poctu zamestnancov
Aké su vase vlastné dlhodobé ciele ?



